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Rede Twinkloo regista crescimento de 24% na produção da rede no primeiro semestre de 2026

· Rede de franchising da Twinkloo atingiu uma produção acumulada de 130,1 milhões de euros no primeiro semestre de 2026;
· Rede cresceu 37,5% desde o início do ano, tendo alcançado 66 Business Partners, com 23 novos parceiros.
Lisboa, 18 de agosto de 2026 – A rede de franchising da Twinkloo, marca especializada em intermediação de crédito, encerrou o primeiro semestre de 2026 com uma maior presença a nível nacional e um reforço da atividade. Até ao final de junho, a rede atingiu uma produção acumulada de 130,1 milhões de euros, entre janeiro e junho de 2026, com um crescimento de 24% na produção da rede atual face a 2025.
Esta evolução foi acompanhada por uma expansão da rede Twinkloo, que passou de 48 para 66 Business Partners ativos, representando um crescimento de 37,5% desde o início do ano. Entre janeiro e junho, foram integrados 23 novos franqueados, o equivalente a uma média de, aproximadamente, 3,8 entradas por mês.
O crescimento verificado traduz uma das prioridades estratégicas definidas pela Twinkloo para 2026, que passa por ampliar a presença da rede a nível nacional, reforçando, simultaneamente, a capacidade e a produtividade da estrutura existente, através de um modelo assente na proximidade, na formação, na tecnologia e num acompanhamento contínuo da atividade.
“Os resultados alcançados no primeiro semestre refletem a evolução da rede Twinkloo e a solidez de um modelo que tem procurado crescer de forma estruturada, conjugando a expansão da nossa presença no mercado com um investimento permanente na capacidade da rede. O aumento da produtividade, a procura que continuamos a registar por parte de novos candidatos e a evolução da atividade dão-nos confiança para o segundo semestre, durante o qual queremos continuar a crescer, mantendo como prioridades a qualidade do serviço, a proximidade aos nossos Business Partners, que são o principal motor do crescimento da rede, e o fortalecimento das relações com os nossos parceiros estratégicos”, refere Catarina Góis, Head of Franchise da Twinkloo.

Expansão nacional da rede acompanha crescimento da atividade 
A evolução da rede ao longo dos primeiros meses de 2026 refletiu-se, também, no alargamento da sua cobertura territorial. A Twinkloo está, atualmente, presente em 18 distritos, nomeadamente, Aveiro, Braga, Bragança, Castelo Branco, Coimbra, Évora, Faro, Guarda, Leiria, Lisboa, Portalegre, Porto, Santarém, Setúbal e Viana do Castelo, Vila Real, Viseu, bem como na Região Autónoma dos Açores, tendo como ambição expandir progressivamente a sua presença a todo o território nacional.
Paralelamente à expansão da rede, a Twinkloo tem reforçado o investimento na produtividade e na capacidade de desenvolvimento da atividade dos seus parceiros. O crescimento de 24% na produção da rede atual, face a 2025, é associado pela empresa a uma estratégia de acompanhamento contínuo, iniciada no momento de integração de cada Business Partner e prolongada ao longo do desenvolvimento da sua atividade, através de uma articulação próxima entre as equipas de Expansão e Operações.
“O ritmo de crescimento deverá manter-se com uma perspetiva muito positiva no segundo semestre do ano. Acompanhamos, atualmente, 25 candidatos a Business Partner com previsão de integração na rede nos próximos meses, o que nos dá confiança para alcançar o objetivo de terminar 2026 com, pelo menos, 80 Business Partners ativos. Mais do que crescer em número, a nossa ambição é construir uma rede verdadeiramente nacional, presente em todos os distritos de Portugal, assegurando uma expansão sustentada e acompanhada pela qualidade do crescimento e do serviço prestado aos clientes como prioridades”, conclui a responsável.
Para o segundo semestre, a Twinkloo pretende dar continuidade a esta estratégia, combinando a integração de novos parceiros e o alargamento da cobertura territorial, com o reforço da produtividade e da capacidade da rede, tendo como objetivo que o crescimento da rede Twinkloo seja acompanhado por uma evolução sustentada da atividade e da qualidade do serviço prestado.

Sobre a Twinkloo
Twinkloo, marca registada da TWINKLOO Unipessoal Lda, com sede na Avenida dos Combatentes 43 12º Piso, 1600-042 Lisboa, registado como intermediário de crédito junto do Banco de Portugal sob o n.º 0004550 (telefone n.º 211 230 799; email geral@twinkloo.com), registo que pode ser confirmado através da hiperligação www.bportugal.pt/intermediariocreditofar/twinkloo-unipessoal-lda, intermediário de crédito vinculado sem exclusividade, com contratos com as entidades mutuantes: Abanca Portugal S.A.; Banco CTT S.A. ; Bankinter S.A. – Sucursal em Portugal; Banco BPI S.A.; CAIXA CENTRAL - CAIXA CENTRAL DE CRÉDITO AGRÍCOLA MÚTUO, CRL; Caixa Geral de Depósitos S.A.; Cofidis; CA AUTO BANK S.P.A - SUCURSAL EM PORTUGAL; Novo Banco S.A.; Banco Santander Totta, S.A., Union de Créditos Inmobiliários S.A. Establecimiento Financiero de Crédito (Sociedad Unipersonal) – Sucursal em Portugal e UNICRE – Instituição Financeira de Crédito S.A. Autorizado a prestar serviços de apresentação ou proposta de contratos de crédito a consumidores, assistência a consumidores, mediante a realização de atos preparatórios ou de outros trabalhos de gestão pré-contratual relativamente a contratos de crédito que não tenham sido por si apresentados ou propostos e autorização para serviços de consultoria. Atividade sujeita à supervisão do Banco de Portugal. www.twinkloo.pt

Para mais informações contactar, por favor: 

Lift Consulting
Matilde Branco | matilde.branco@lift.com.pt| 914 417 504
Anabela Pereira | anabela.pereira@lift.com.pt | 936 282 863
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