[image: Immagine che contiene logo, simbolo, Elementi grafici, Carattere

Descrizione generata automaticamente]

Adyen amplia il suo Partner Program per promuovere la crescita collaborativa e il successo dei clienti

Milano, 26 marzo 2026 – Adyen, piattaforma tecnologico finanziaria scelta da molte aziende leader a livello globale, amplia il suo Partner Program globale, ideato per sostenere la rete di partner Adyen, che conta più di 1.000 aziende, e incrementare il successo dei clienti comuni in tutto il mondo attraverso una collaborazione più stretta. Il programma offre un quadro completo di risorse, supporto e incentivi, consentendo ai partner interessati di beneficiare della piattaforma unica di Adyen e di generare valore per i clienti condivisi.
Riconoscendo il ruolo fondamentale svolto dai partner nell’ecosistema, il Partner Program di Adyen si basa su una filosofia di successo condiviso e crescita reciproca. In particolare, offre modelli di engagement personalizzati per diverse tipologie di partner, tra cui partner tecnologici, consulenti e system integrator, garantendo che ogni collaborazione sia ottimizzata per ottenere il massimo risultato.
“I nostri partner rappresentano una parte fondamentale del network Adyen, poiché contribuiscono a espandere la nostra presenza e a migliorare le soluzioni che mettiamo a disposizione dei clienti,” ha dichiarato Roelant Prins, CCO di Adyen. “Il rafforzamento di questo programma riflette il nostro impegno nell’investire in queste relazioni cruciali, fornendo ai nostri partner gli strumenti e il supporto necessari per prosperare e offrire ancora più soluzioni di alto livello ai nostri clienti comuni”.
Il nuovo Partner Program di Adyen si distingue per le seguenti caratteristiche e i seguenti benefici:
· Struttura a livelli e riconoscimento: Il programma introduce un sistema a livelli ben definito che riconosce i partner in base al loro impegno, competenza e impatto, mettendo in risalto coloro che offrono le migliori integrazioni e servizi professionali d’eccellenza. Man mano che i partner avanzano nei diversi livelli ottengono benefici sempre più rilevanti, tra cui supporto tecnico avanzato, gestione dedicata dei partner, accesso esclusivo alle roadmap dei prodotti e tavole rotonde con la leadership, oltre all’assistenza marketing offerta da Adyen.
· Risorse personalizzate e supporto: Poiché ogni partner ha esigenze specifiche, il programma offre una vasta gamma di risorse su misura, tra cui programmi di formazione e certificazione approfonditi, pensati per migliorare la conoscenza della piattaforma e delle soluzioni Adyen. Inoltre, i partner hanno accesso a documentazione tecnica personalizzata e ambienti di test all’interno del Partner Portal dedicato. Queste risorse consentono loro di consigliare e implementare con sicurezza le soluzioni più adatte per i merchant.

· Co-marketing e supporto alle vendite: Il nuovo programma pone grande enfasi sulle iniziative comuni di go-to-market. I partner beneficiano di opportunità di co-marketing, tra cui un posizionamento preferenziale nella Partner Directory di Adyen, accesso a badge approvati da Adyen e la possibilità di partecipare ad annunci congiunti sui clienti, case study e contenuti di thought leadership. I partner posizionati nei livelli più alti ottengono anche accesso ad un supporto marketing dedicato e a fondi di sviluppo marketing (Market Development Fund, MDF) per promuovere campagne e programmi condivisi.
· Incentivi orientati alla crescita: Adyen si impegna per il successo a lungo termine dei suoi partner. Il programma fornisce interessanti strumenti orientati alla crescita, tra cui un programma di referral che premia i partner per l’acquisizione di nuovi clienti o lead commerciali per Adyen. I partner tecnologici possono anche accedere a opportunità di revenue sharing basate sul volume delle transazioni dei merchant. Inoltre, i partner di servizi potrebbero avere diritto a fondi per l'implementazione, pensati per favorire un’adozione più agevole da parte dei clienti.
I partner già attivi sono invitati ad accedere al Partner Portal di Adyen per scoprire tutti i dettagli del nuovo programma e iniziare a usufruire dei vantaggi aggiuntivi. Chi desidera entrare a far parte dell’ecosistema Adyen può trovare ulteriori informazioni e inviare la propria candidatura sulla pagina dedicata ai partner.

A proposito di Adyen 
Adyen (AMS: ADYEN) è la piattaforma tecnologico finanziaria scelta da molte delle aziende leader a livello mondiale che fornisce una moderna infrastruttura di pagamento end-to-end, approfondimenti data-driven e prodotti finanziari in un'unica soluzione integrata per aiutare le aziende a raggiungere le loro ambizioni, più velocemente. Con uffici in tutto il mondo, Adyen collabora con marchi del calibro di Meta, Uber, H&M, eBay e Microsoft. 
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