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Wielofunkcyjne zapory sieciowe z coraz wiekszym
udzialem w rynku

Krakéw, 17 sierpnia 2017 r. — Uzytkownicy coraz cze$ciej doceniaja mozliwosci, jakie
daja im kompleksowe rozwiazania zabezpieczajace. Zgodnie z danymi przedstawionymi
przez International Data Corporation (IDC) rynek Unified Threat Management (UTM),
czyli wielofunkcyjnych zapor sieciowych, w ciggu ostatnich pieciu lat powiekszyl sie
niemal trzykrotnie.

W 2016 roku osiaggnat on rekordowa warto$¢ 5,7 miliardéw USD - 17,3% wiecej niz rok
wczesniej. Tym samym uzyskal najwyzszy wzrost sposrod wszystkich segmentéw rynku
urzadzen zabezpieczajacych. Catkowite przychody z tego obszaru wzrosty w 2016 r. 0 9,7%
i Wyniosty 11,6 miliarda USD. UTM oraz zapory sieciowe stanowig obecnie niemal potowe
catego sektora.

Uzytkownicy wybieraja rozwigzania klasy UTM ze wzgledu na ich wielofunkcyjno$¢ oraz
prostote wdrozenia i obstugi. Zapewniaja one taczno$¢ z siecig, zwigkszajac jednoczesnie jej
bezpieczenstwo poprzez zapor¢ sprzetowa, systemy prewencji witaman (IPS) czy ochrone
antywirusowa i antyspamowa. Umozliwiaja takze kontrol¢ ruchu w sieci. Podstawowe
modele moga by¢ stosowane z powodzeniem nawet w matych firmach, ktéore nie moga
pozwoli¢ sobie na skomplikowane, rozproszone systemy zabezpieczania. Jeden z
najwickszych producentdw rozwigzan tego typu — Fortinet, wyposaza swoje produkty w
dedykowane oprogramowanie FortiOS, ktore pozwala nawet niedoswiadczonemu
uzytkownikowi na konfiguracje urzadzenia w kilku prostych krokach. Szczego6lne znaczenie
ma to w przypadku modeli przeznaczonych dla przedsigbiorstw, ktore nie dysponuja
wlasnymi dziatami IT.

»Znaczace wzrosty sprzedazy UTM zauwazy¢ mozna takze w Polsce. Dotyczy to rowniez
urzadzen dedykowanych przedsigbiorcom z sektora MSP. Tutaj szczegélnym
zainteresowaniem cieszy si¢ rodzina rozwigzan FortiGate od Fortinet, w tym podstawowy
FortiGate-30E.” — moéwi Joanna Tabasz, Product Manager Fortinet w Veracomp.
,Dotychczasowe globalne dane sprzedazy pozwalaja przypuszczaé, ze rynek rozwigzan UTM
dalej bedzie si¢ dynamicznie rozwijal, rtowniez w Polsce.” — dodaje.

Informacje o rozwigzaniach klasy UTM sa dostepne na stronie: http://forticamp.pl/fortinet-
dla-smb.
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O firmie Veracomp

Veracomp jest dystrybutorem rozwigzan teleinformatycznych realizujacym model dystrybucji
z wartoscig dodang (VAD - Value Added Distribution). Firma oferuje szeroka game
rozwigzan w obszarze nowych technologii w zakresie réznych specjalizacji: sieci,
telekomunikacja, bezpieczenstwo IT, pamieci masowe i serwery, zarzadzanie infrastrukturg
IT, systemy audiowizualne i Digital Signage, cyfrowy obieg dokumentéw, obrazowanie
medyczne, produkty dla uzytkownikow domowych i segmentu SOHO. Veracomp jako
dystrybutor VAD, oprécz standardowych w dystrybucji ustug logistyki i finansowania,
prowadzi takze doradztwo techniczne i biznesowe, udziela konsultacji oraz oferuje wsparcie
marketingowe. Spotka jest czeScia Grupy Veracomp dziatajacej w 17 krajach Europy
Srodkowo-WSschodniej.

Wiecej informacji: www.veracomp.pl
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