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[bookmark: OLE_LINK1]Fizjoterapia w Polsce: rosnąca liczba pacjentów przyspiesza specjalizację i rozwój gabinetów
Zmiany demograficzne, narastające dolegliwości zdrowotne wynikające ze współczesnego trybu i tempa życia oraz coraz większa świadomość pacjentów w zakresie profilaktyki i dbałości o sprawność sprawiają, że branża fizjoterapeutyczna w Polsce przechodzi istotne zmiany. 30 proc. respondentów w badaniu przeprowadzonym wśród fizjoterapeutów i właścicieli gabinetów wskazuje, że najbliższe dwa lata przyniosą dalszy wzrost liczby pacjentów. Jak wynika z badania Siemens Financial Services w Polsce, branża będzie rozwijać się też w kierunku coraz większej specjalizacji usług, na co wskazuje 26 proc. badanych. Rosnąć będzie także liczba wizyt prywatnych (29 proc.). 
Trend ten jest szczególnie widoczny w mniejszych gabinetach zatrudniających 1–9 osób, które częściej niż duże placówki wskazują na rosnącą liczbę prywatnych wizyt. Dla wielu z nich oznacza to potrzebę szybkiego dostosowania skali działania do rosnącego popytu. W konsekwencji kluczowe staje się pozyskiwanie i rozwój wysoko wykwalifikowanych fizjoterapeutów, poprzez ciągłe szkolenia i rozwój kompetencji, a także inwestowanie w nowoczesny sprzęt rehabilitacyjny.
[bookmark: OLE_LINK7]Na popyt na usługi fizjoterapeutyczne, jak i kierunek rozwoju branży wpływają m.in. czynniki demograficzne – starzejące się społeczeństwo (24 proc.) oraz rosnąca skala problemów zdrowotnych dotykających dzieci (25 proc.). Przekłada się to bezpośrednio na rosnące zapotrzebowanie na fizjoterapię funkcjonalną oraz pediatryczną. Nie bez znaczenia jest też zmiana podejścia samych pacjentów, co zauważa 23 proc. fizjoterapeutów ankietowanych w badaniu. Podkreślają oni, że pacjenci są coraz bardziej świadomi potrzeby aktywnego dbania o zdrowie i roli fizjoterapii w jego utrzymaniu. Fizjoterapia przestaje być reakcją na uraz, a staje się elementem profilaktyki i inwestycją w jakość życia.
[bookmark: OLE_LINK8]Specjalizacja i dywersyfikacja
Wraz ze wzrostem rynku rośnie konkurencja – zarówno o pacjenta, jak i o wykwalifikowany personel. 
– W tej sytuacji coraz więcej gabinetów decyduje o wyróżnieniu się na rynku poprzez specjalizację, aby zwiększyć swoją konkurencyjność. Ponad jedna czwarta respondentów – 26 proc. w naszym badaniu wskazuje, że koncentracja na wąskich dziedzinach, takich jak fizjoterapia dziecięca, sportowa czy uroginekologiczna, staje się jednym z głównych kierunków rozwoju. Jednocześnie część placówek wybiera strategię dywersyfikacji – poszerzania oferty usług w ramach jednego gabinetu – zwraca uwagę Tomasz Szyszka, Head of Vendor Healthcare Sales w Siemens Financial Services w Polsce.
Rosnącym segmentem rynku są też usługi mobilne. Co piąty ankietowany fizjoterapeuta wskazuje właśnie na wizyty realizowane w domu czy biurze. Trend ten jest wspierany dodatkowo przez popularność benefitów zdrowotnych oferowanych przez pracodawców (18 proc.).
Wyzwania na najbliższy rok
[bookmark: OLE_LINK3]Rosnący rynek usług fizjoterapeutycznych to także większe zapotrzebowanie na pozyskanie wykwalifikowanego personelu oraz inwestycje w nowoczesny sprzęt.  Badanie Siemens Financial Services w Polsce pokazuje nie tylko kierunki rozwoju branży, ale także aktualne wyzwania, z jakimi w ciągu najbliższych miesięcy mierzyć się będą fizjoterapeuci oraz właściciele gabinetów. 
[bookmark: OLE_LINK2]Jednym z najważniejszych wyzwań, wskazywanym przez 20 proc. ankietowanych, jest właśnie potrzeba powiększenia zespołu. Wiąże się to z koniecznością ciągłego podnoszenia kwalifikacji, co jest naturalną konsekwencją coraz większej specjalizacji w branży oraz indywidualnych potrzeb pacjentów.
[bookmark: OLE_LINK4]– Zmiany w branży fizjoterapeutycznej wymagają inwestycji w nowy sprzęt. To wyzwanie, które fizjoterapeuci i właściciele gabinetów wskazują jako czwarte najważniejsze, z jakim zmierzą się w najbliższych miesiącach. Co więcej, 14 proc. z nich podkreśla, że kluczowe będzie dla nich utrzymanie stabilności finansowej – podkreśla Tomasz Szyszka, Head of Vendor Healthcare Sales w Siemens Financial Services w Polsce. – W tej sytuacji zewnętrzne finansowanie staje się istotne nie tylko jako narzędzie rozwoju, ale także jako sposób na bezpieczne i stopniowe dostosowanie się do zmieniających się warunków rynkowych – dodaje.
[bookmark: OLE_LINK5]Finansowanie SimplyLoan na zakup sprzętu medycznego czy wyposażenia gabinetu pozwala rozłożyć w czasie koszty inwestycji, zachować płynność finansową, dzięki czemu można szybciej reagować na zmieniające się potrzeby pacjentów – szczególnie w sytuacji, gdy technologia i standardy terapeutyczne rozwijają się coraz szybciej.
W porównaniu do tradycyjnego kredytu SimplyLoan wyróżnia się szybką procedurą i minimalnymi formalnościami, co oznacza, że środki można pozyskać znacznie sprawniej. Co więcej, pożyczka oferuje dużą elastyczność – pozwala sfinansować całą inwestycję, włącznie z 8-procentowym podatkiem VAT, nawet bez wkładu własnego. Cały proces jest również dostępny w pełni online.
Dla wielu placówek oznacza to możliwość wdrażania nowoczesnych, bardziej energooszczędnych rozwiązań czy sprzętu wyższej generacji, co wpisuje się także w rosnące znaczenie działań proekologicznych, już dziś wskazywanych przez część branży (12 proc.) jako kierunek rozwoju na najbliższe dwa lata. 
[bookmark: OLE_LINK6]Z danych badania Siemens Financial Services w Polsce wynika, że branża fizjoterapeutyczna będzie się rozwijać głównie dzięki rosnącemu popytowi na usługi, specjalistycznej wiedzy i wysokiej jakości usług. Kluczowym czynnikiem sukcesu dla gabinetów stanie się umiejętność połączenia wysoko wykwalifikowanego zespołu z nowoczesnym sprzętem i stabilnym finansowaniem. To właśnie ta równowaga – pomiędzy jakością leczenia, sprawną organizacją a pewnymi finansami – zadecyduje o tym, jak branża poradzi sobie z presją kosztową i konkurencją w nadchodzących latach.

Nota metodologiczna:
Badanie z przedstawicielami 100 firm (jednoosobowych działalności i spółek handlowych) zrealizował Instytut Badań i Rozwiązań B2B Keralla Research w sierpniu 2025 r. Uczestnikami badania byli właściciele i menedżerowie z branży fizjoterapeutycznej z całej Polski, Wykorzystano metodę ilościową, technikę standaryzowanych wywiadów telefonicznych (CATI). 
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***
Siemens Financial Services (SFS) - spółka z grupy Siemens - zapewnia rozwiązania finansowe dla przedsiębiorstw. Dzięki wyjątkowemu połączeniu wiedzy finansowej, zarządzania ryzykiem i wiedzy branżowej, SFS tworzy innowacyjne rozwiązania finansowe dostosowane do indywidualnych potrzeb przedsiębiorstw. Dzięki temu, SFS wspiera rozwój, buduje wartość, zwiększa konkurencyjność i pomaga klientom uzyskać dostęp do nowych technologii. Spółka wspiera inwestycje poprzez leasing, pożyczki korporacyjne, inwestycje kapitałowe oraz finansowanie projektów i strukturyzowane. Portfolio SFS uzupełniają rozwiązania w zakresie finansowania handlu i wierzytelności. Dzięki międzynarodowej sieci SFS jest dobrze dostosowana do wymagań prawnych w poszczególnych krajach i jest w stanie zapewniać rozwiązania finansowe na całym świecie. W grupie Siemens, SFS jest ekspertem w zakresie ryzyka finansowego. Siemens Financial Services ma swoją globalną siedzibę w Monachium w Niemczech i zatrudnia prawie 3000 pracowników na całym świecie. www.siemens.com/finance.
Siemens AG – globalna firma technologiczna obecna na polskim rynku od 1991 roku. Lider wdrażania innowacyjnych technologii i partner polskiej gospodarki na drodze do poprawy jej konkurencyjności, odporności i bezpieczeństwa. Promotor odpowiedzialnej transformacji cyfrowej w przemyśle i infrastrukturze. W ramach przyjętej strategii zrównoważonego rozwoju Siemens upowszechnia rozwiązania redukujące wpływ człowieka na środowisko.
W Polsce obejmuje 5 wyspecjalizowanych spółek oferujących kompleksowe usługi z zakresu automatyki i cyfryzacji w przemyśle i infrastrukturze, oprogramowania dla przemysłu, dystrybucji i rozdziału energii elektrycznej, transportu i e-mobilności, ochrony zdrowia oraz finansowania inwestycji: Siemens Sp. z o.o., Siemens Mobility Sp. z o.o., Siemens Financial Services Sp. z o. o., Siemens Industry Software Sp. z o.o. (wraz z Mentor Graphics Sp. z o. o.) oraz Siemens Healthcare Sp. z o. o. 

	


[bookmark: scf_leit_brief]Letter of
[bookmark: scf_leit_an]to
[bookmark: scf_leit_uz]Our reference

	Siemens Finance Sp. z o.o.
CEO: Krzysztof Kuniewicz 
Sektor: Financial Services

	[bookmark: scf_Fuss3]ul. Żupnicza 11
03-821 Warszawa
Polska
	[bookmark: scf_Fuss4]Tel.: +48 228708681
Fax: +48 228708689
www.siemens.pl/leasing

	Siedziba spółki: ul. Żupnicza 11, 03-821 Warszawa, Zarząd: Krzysztof Kuniewicz, Aneta Depo-Staniszewska, Tomasz Klamecki, Prokurenci: Magdalena Kubik, Małgorzata Kreczmer-Gruchoła, Beata Kuczmarska-Gołda; Sąd Rejonowy dla m.st. Warszawy: XIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego, Nr KRS 0000063579, Wysokość kapitału spółki: 58.500.000,- PLN, NIP: 526-020-87-63



	Strona 1 z 3
Unrestricted	
image1.png




image2.wmf

