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27 lutego 2026 r.
Marzec za pół ceny. Xtreme Fitness Gyms daje 48 godzin na decyzję, której wiele osób szuka od tygodni
Przez dwa dni – 27 i 28 lutego – sieć Xtreme Fitness Gyms oferuje nowym klubowiczom 
50-procentową zniżkę na marcową składkę. Wystarczy jeden kod, kilka kliknięć i można zacząć trenować jeszcze przed końcem miesiąca.
Wiosna ma to do siebie, że budzi ambicje, które zima skutecznie uśpiła. Plany powrotu na siłownię, obietnice złożone sobie przy kawie w sylwestrowy wieczór, zdjęcia z ubiegłego lata jako nieme przypomnienie – to wszystko wraca mniej więcej w tym samym momencie: gdy dni robią się dłuższe, a temperatura przestaje być wymówką. Problem w tym, że od zamiaru do wejścia przez drzwi klubu fitness często stoi coś bardzo prozaicznego – cena karnetu i poczucie, że „zaraz będzie lepszy moment".

Xtreme Fitness Gyms postanowiło ten moment stworzyć.
Dwie doby, jeden kod, połowa ceny
W dniach 27 i 28 lutego sieć uruchamia akcję „Close Out Luty 2026" – ogólnopolską kampanię sprzedażową skierowaną do osób, które chcą zacząć przygodę z treningiem lub wrócić do klubu po dłuższej przerwie. Zasada jest prosta: kto w tym czasie kupi karnet bezterminowy online lub w recepcji i wpisze kod MARCH50, zapłaci za marzec dokładnie połowę regularnej składki.
– Koniec lutego to moment, w którym wiele osób ma już dość zimowego marazmu, ale potrzebuje konkretnego bodźca, żeby rzeczywiście coś zmienić – mówi Marcin Polanowicz, Consumer Marketing Manager Xtreme Fitness Gyms. – Staramy się być tym bodźcem: prosta oferta, ograniczony czas, żadnych skomplikowanych warunków. Marzec za pół ceny – i zaczynasz.
Oferta dotyczy karnetów Gold MultiKlub, Gold SoloKlub oraz Platinum MultiKlub – w wariantach open i dziennych – i przeznaczona jest wyłącznie dla osób, które nie są jeszcze aktywnymi członkami sieci. Zakupu można dokonać przez stronę internetową lub bezpośrednio przy recepcji – oferta kończy się dokładnie o północy 28 lutego.
Dla tych, którzy czekali na pretekst
Przekaz kampanii jest celowo bezpretensjonalny. Żadnych obietnic metamorfozy w trzy tygodnie, żadnych zdjęć przed i po serii treningów. Mailing do klientów sieci mówi wprost: „Wiosna już prawie za rogiem. A z nią przychodzi ta energia, którą czuć w powietrzu: chcę się ruszać, chcę mieć więcej siły, chcę lepiej się czuć". Dalej jest równie bezpośrednio: jeśli kiedyś ćwiczyłeś i potem życie Cię odciągnęło – to normalne, a ta oferta jest po to, żeby powrót był prostszy i po prostu opłacalny.
– Nie chcemy grać na kompleksach ani stresować ludzi wiosenną sylwetką – mówi Marcin Polanowicz. – Zależy nam na tym, żeby ktoś, kto od miesięcy myśli o powrocie do aktywności, po prostu miał dobry powód, żeby to zrobić właśnie teraz, a nie za tydzień, za miesiąc, „jak skończy się projekt w pracy". Ta przerwa, którą mieliście, nic nie psuje. Klub jest gotowy, żebyście wrócili.
To rzadkie podejście w branży, która zwykle gra na kompleksach i presji ciała. Tutaj zamiast winy jest zwykła kalkulacja: marzec kosztuje połowę, a przez klub przewijają się ludzie na każdym poziomie zaawansowania, w każdym wieku, z każdym celem treningowym.
Co konkretnie wchodzi w skład oferty
Karnet bezterminowy w Xtreme Fitness Gyms daje dostęp do pełnej infrastruktury klubu – strefy siłowej, zajęć grupowych, funkcjonalnych stref treningowych i wsparcia ze strony personelu. W zależności od wybranego wariantu, klient może trenować w jednym konkretnym klubie (SoloKlub) lub korzystać z całej sieci na terenie kraju (MultiKlub).
– Karnety bezterminowe to fundament naszego modelu – tłumaczy Marcin Polanowicz. – Klientowi zależy na elastyczności i braku presji rocznego kontraktu, a my zyskujemy relację opartą na realnej wartości, nie na umownym przymusie. Akcja „Close Out" jest właśnie po to, żeby jak najwięcej osób tę relację zaczęło – na warunkach, które są dla nich uczciwe.
Szczegółowe warunki są transparentne: rabat -50% naliczany jest jednorazowo za marzec, od kwietnia obowiązuje standardowa stawka, a minimalne zobowiązanie wynosi trzy miesiące – do końca maja 2026. W tym czasie nie ma możliwości zamrożenia członkostwa. Wpisowe i opłata uzupełniająca za luty płatne są w pełnej wysokości przy podpisaniu umowy.
Gdzie i jak skorzystać
Zakup karnetu z rabatem możliwy jest na dwa sposoby.
Online: wejdź na stronę www.xfg.pl, wybierz interesujący karnet, wpisz kod MARCH50 podczas składania zamówienia i sfinalizuj zakup – rabat zostanie naliczony automatycznie.
W recepcji klubu: zgłoś się osobiście w dowolnym klubie sieci Xtreme Fitness Gyms w godzinach jego pracy 27 lub 28 lutego, poproś o informację o promocji „Close Out Luty" i podpisz umowę na miejscu. Osoby niepełnoletnie (powyżej 15. roku życia) mogą skorzystać z oferty wyłącznie w recepcji, za pisemną zgodą rodzica lub opiekuna.
– Zachęcamy, żeby nie czekać do ostatniej chwili, choć wiemy, że i tak większość decyzji zapadnie 28 lutego wieczorem – przyznaje z uśmiechem Marcin Polanowicz. – Taka już natura „last call". Ważne, żeby ta decyzja w ogóle zapadła.
Oferta jest ważna do 28 lutego 2026 roku do godz. 23:59. Po tym czasie kod MARCH50 przestaje działać.
Lokalne kluby, ogólnopolska sieć
Xtreme Fitness Gyms to sieć działająca w modelu franczyzowym – każdy klub ma lokalnego właściciela, który zna swoją społeczność i odpowiada za codzienne funkcjonowanie obiektu, ale korzysta ze wsparcia, standardów i siły marki ogólnopolskiej. Oznacza to w praktyce, że klient trenuje w klubie prowadzonym przez kogoś stąd, z wyposażeniem i programem treningowym spójnym z całą siecią.
– To, co wyróżnia franczyzę Xtreme Fitness Gyms, to właśnie ten lokalny charakter przy ogólnopolskich standardach – podkreśla Marcin Polanowicz. – Właściciel klubu zna swoich klubowiczów z imienia, wie, czego potrzebują, reaguje szybciej niż duża korporacja. A jednocześnie klient ma pewność, że sprzęt, kadra i warunki są na poziomie, którego można oczekiwać od sieci z prawdziwego zdarzenia.
Kampania „Close Out Luty 2026" realizowana jest jednocześnie we wszystkich klubach sieci, co oznacza, że niezależnie od lokalizacji – warunki promocji, kod i zasady są identyczne.

Xtreme Fitness Gyms – siła ruchu, stabilność modelu franczyzowego

Xtreme Fitness Gyms to najszybciej rozwijająca się sieć klubów fitness w Polsce, działająca w ramach grupy Xtreme Brands. Fundamentem jej sukcesu jest autorski, konsekwentnie rozwijany model franczyzowy, łączący wysoką jakość usług z efektywnym i skalowalnym podejściem biznesowym. Założycielem i Przewodniczącym Rady Nadzorczej Xtreme Brands jest Łukasz Dojka, który w 2012 roku otworzył pierwszy klub w Tarnowie. Obecnie funkcję CEO pełni James Cotton, zarządzając siecią liczącą ponad 150 klubów i współpracującą z przeszło 200 franczyzobiorcami w całej Polsce. 
Xtreme Fitness Gyms aktywnie wspiera i integruje lokalne społeczności, promując regularną aktywność fizyczną jako fundament zdrowia, dobrostanu psychicznego i jakości życia. Kluby sieci są projektowane jako nowoczesne, dostępne i przyjazne miejsca treningowe – blisko ludzi i ich codziennych potrzeb. Oferta Xtreme Fitness Gyms obejmuje nielimitowany dostęp do nowoczesnych stref treningowych, profesjonalną opiekę instruktorską, zajęcia fitness w cenie karnetu. Uzupełnieniem są autorskie koncepty treningowe oraz sprzęt najwyższej klasy od renomowanych producentów. 

Xtreme Fitness Gyms to coś więcej niż klub fitness – to styl życia, społeczność i solidny model biznesowy, który łączy ambicję, dostępność i długofalowe partnerstwo.

Więcej informacji: www.xtremebrands.pl
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Dodatkowe informacje:
Małgorzata Piekarska
Group PR Manager 
e-mail: malgorzata.piekarska@xtremebrands.pl
tel.: +48 693 879 752
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