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Blue Bolt chce rosnąć szybciej niż światowy rynek rozwiązań technologicznych dla rynku nieruchomości
Blue Bolt - polska firma technologiczna tworząca własne urządzenia i oprogramowanie do zarządzania częściami wspólnymi budynków - w 2025 r. zrealizowała ok. 70 nowych projektów, co oznacza wzrost ponad 21 proc. w porównaniu z rokiem poprzednim. To więcej niż wynoszą prognozy wzrostu dla światowego segmentu PropTech, szacowanego na 10-17 proc. rocznie. Blue Bolt ma jednak znacznie większe ambicje i w przyszłym roku chce wrócić na ścieżkę ponad 100% tempa wzrostu, które notował w poprzednich latach.
Z rozwiązań Blue Bolt korzystają dziś liderzy rynku nieruchomości biurowych i mieszkaniowych, a system obsługuje już 80 tys. użytkowników w ramach ponad 400 projektów w Polsce i za granicą. Globalny rynek PropTech, wg. raportu Global Industry Analysts, którego wartość w 2024 r. szacowana była na 42,1 mld USD, ma osiągnąć wartość 104,0 mld USD do 2030 r., rosnąc w tempie 16,3% rocznie. Z kolei, jak podaje Grand View Research, wielkość globalnego rynku kontroli dostępu w 2024 r. była szacowana na 10,76 mld USD w r., a tempo rocznego wzrostu do 2030 r. ma wynieść 8,4%. 
„Rynek rozwiązań technologicznych dynamicznie się rozwija, jednak następują na nim wyraźne zmiany. Po dynamicznej fazie wzrostu, gdy pojawiało się wiele nowych rozwiązań, można wyraźnie dostrzec, że trwa weryfikacja przydatności narzędzi obecnych na rynku. Wiele nowości oferowanych przez firmy IT, nie spełniło pokładanych w nich nadziei i klienci podchodzą dziś znacznie bardziej świadomie do swoich wyborów i decyzji biznesowych w zakresie technologii, która coraz częściej jest oceniana przez pryzmat stosunku całkowitych kosztów do generowanych korzyści. Tu upatrujemy naszych przewag - jak zawsze, chcemy dostarczać realną korzyść i wartość dla naszych użytkowników i klientów. Pozwala nam to patrzeć spokojniej na rozwój w perspektywie długofalowej. Jesteśmy przekonani, że możemy odegrać w tym procesie istotną rolę, gdyż stoją za nami twarde statystyki potwierdzające powszechne wykorzystywanie naszych rozwiązań w poszczególnych obiektach. Jednocześnie stosowanie rozwiązań, które oferuje Blue Bolt staje się standardem, oczekiwanym przez użytkowników zarówno budynków biurowych, jak i mieszkaniowych. Widać tu wyraźną zmianę względem lat poprzednich” – mówi Maciej Grabowski, założyciel Blue Bolt. 
Jak raportuje Blue Bolt, wzrost liczby użytkowników platformy w 2025 r. wyniósł 47% przy jednoczesnym wzroście o 55% liczby tzw. otwarć, czyli wykorzystania aplikacji do otworzenia drzwi lub udostępnienia pomieszczeń. Rośnie też wykorzystanie dodatkowych opcji, jak integracja z Apple CarPlay® czy Android Auto®, gdzie wzrost otwarć wyniósł 148%. Pokazuje to gotowość rynku i użytkowników na nowe rozwiązania oparte o coraz bardziej zaawansowane funkcje smartfonów. W efekcie do dyspozycji użytkowników przekazywano systematycznie nowe, rozszerzone możliwości w zakresie takich funkcji jak rezerwacje pomieszczeń, zarządzanie parkingiem oraz współdzielenie miejsc, czy komunikacja. W ostatnim czasie firma wprowadziła także zintegrowane sterowanie saunami, co daje nowe możliwości zarządzania częściami wspólnymi posiadającymi strefy fitness, których popularność w ostatnim czasie rosła. Doceniono także anonimizację dostępów, co pozwala administratorom uprościć kwestie związane z RODO.
„Aplikacja Blue Bolt jest cały czas rozwijana, a w minionym roku koncentrowaliśmy się zwłaszcza na integracji z zewnętrznymi systemami, zwiększając zakres możliwości wykorzystywania naszej platformy. Dostrzegamy także rosnący popyt na wszelkiego rodzaju personalizację aplikacji przez naszych partnerów, którzy chcą wyróżniać się, oferując unikalne funkcje w ramach platformy Blue Bolt. Ponadto rozbudowujemy funkcjonalności administracyjne aplikacji, aby dostarczyć więcej komfortu dla osób zarządzających przestrzeniami wspólnymi. Tu warto wymienić choćby rozwinięcie możliwości zarządzania dostępami dla osób odwiedzających obiekt, z opcją integracji w portfelach Google Wallet i Apple Wallet.” – dodaje Mikołaj Jędryczka, dyrektor ds. operacyjnych w Blue Bolt. 
„Zarówno w inwestycjach mieszkaniowych jak i kompleksach biurowych coraz wyraźniej widzimy jak bardzo zmieniają się oczekiwania nowego pokolenia, dotyczące poziomu wygody, łatwego dostępu, elastyczności i wykorzystania technologii. Blue Bolt odpowiada na te potrzeby, pozwalając użytkownikom poruszać się po obiektach bez plastikowych kart, pilotów czy kluczyków, jednocześnie łącząc wszystkie oczekiwane udogodnienia z tym związane oraz umożliwiając zarządcom większą kontrolę nad bezpieczeństwem z poszanowaniem prywatności i w zgodzie z RODO” – podsumowuje Maciej Grabowski. 
Warto podkreślić, że całość oprogramowania wykorzystywanego w aplikacji Blue Bolt jest tworzona przez wewnętrzny zespół programistów a urządzenia są produkowane w Polsce. Firma współpracuje dziś z liderami rynku nieruchomości w Polsce i Europie, którzy doceniają możliwość szybkiego i bezinwazyjnego wdrożenia platformy, która ułatwia życie użytkownikom i zarządzanie zasobami administratorom budynków. 
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Blue Bolt to polska firma technologiczna tworząca własne urządzenia i oprogramowanie do zarządzania dostępem i rezerwacjami w budynkach. Z jej rozwiązań korzystają dziś liderzy rynku nieruchomości biurowych i mieszkaniowych, a system obsługuje już 80 tys. użytkowników w ramach ponad 400 projektów w Polsce i za granicą.
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