NS R Informacja prasowa
Warszawa, 27 czerwca 2022

Platforma danych motoryzacyjnych carVertical podwaja

przychody w 2021 roku

Pomimo globalnego kryzysu na rynku pétprzewodnikéw platforma umozli-
wiajaca sprawdzenie historii samochodéw - carVertical - podwoita swoje
przychody z 2020 roku, kiedy to wygenerowata 8,5 min euro sprzedazy.
Rozwdj firmy byt wykladniczy i w 2021 roku osiagneta ona przychody w wy-
sokosci 17,7 min euro.

carVertical, ktory aktywnie dziata w Polsce, ogtasza swoje plany dotyczgace wejscia na nowe

rynki i przeksztatca sie w ekosystem majacy na celu spetnienie potrzeb réznych klientow.

Rosnacy kryzys w tancuchu dostaw

Kryzys tancucha dostaw dotknat przedsiebiorstwa motoryzacyjne na catym $wiecie, powodujac
niedobdr chipdw i przyczyniajac sie do zmiany wzorcéw konsumenckich. Podczas gdy wiele or-

ganizacji poniosto straty, carVertical odnotowat staty wzrost.

Wedtug Rokasa Medonisa, prezesa carVertical, wzrost przychodéw firmy jest wynikiem dalszej

ekspansji na rynkach Europy Srodkowo-Wschodniej i Ameryki, napedzanej réznymi strategiami
marketingowymi w krajach docelowych. Firma mocno zainwestowata réwniez w dane, ulepsza-
jac ustugi i zwiekszajac zadowolenie klientéw. W 2021 roku carVertical rozszerzyta swojq dzia-

talnosc¢ tylko na dwa nowe rynki: Danie i Wielkg Brytanie.

“"Podaz uzywanych pojazdow na niektérych rynkach spadta o 40 proc., poniewaz
konsumenci wstrzymujq sie z zakupem nowych samochodoéw lub oczekuja na swoje
salonowe auta duzo dtuzej, niz wczes$niej zakladali. Poniewaz dostarczamy kierow-
com raporty historii samochodoéw, bezposrednio odczulismy konsekwencje tego kry-
zysu. Nie przeszkodzito nam to jednak w osiagnieciu naszych celow finansowych. W
rzeczywistosci, pomimo tych trudnosci, liczba cztonkéw naszego zespotu wzrosta z
36 na poczatku 2021 roku do 76 os6b”

- mowi Rokas Medonis, prezes carVertical.
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Ekspansja na inne rynki planowana na 2022 rok

Zatamanie tancucha dostaw nie jest jedynym kryzysem wptywajacym na przedsiebiorstwa w
branzy motoryzacyjnej. Wojna na Ukrainie nie tylko wszystkimi wstrzasneta, ale réwniez wy-
warta wptyw na rynki w Europie Srodkowo-Wschodniej. Kiedy wybuchta wojna, carVertical na-
tychmiast zakonczyt swojg dziatalno$¢ w Rosji i na Biatorusi. Wedtug Rokasa Medonisa, firma

zapewnia wsparcie finansowe dla Ukrainy i ma nadzieje, ze wojna wkrétce sie skonczy.

Nawet przy najbardziej ostroznych zatozeniach carVertical spodziewa sie wzrostu przychodow
do co najmniej 25 mIn euro w 2022 roku i planuje wej$¢ na nowe rynki. Firma zaczeta juz ofe-
rowac swoje ustugi w Australii, Hiszpanii i Meksyku. Ponadto carVertical planuje rozpoczgé
dziatalnos¢ w RPA, Holandii, Portugalii, Brazylii, Gruzji, Zjednoczonych Emiratach Arabskich,
Kanadzie i Puerto Rico.

~Zanim zaoferujemy raporty samochodowe w danym kraju, musimy najpierw uzy-
skac¢ dane. Gdy tylko nasze zespoly ds. produktow i danych dadza zielone $wiatlo,
bedziemy mogli zacza¢ inwestowa¢ w marketing, aby dotrze¢ do naszych potencjal-
nych klientow i poinformowac ich o znaczeniu sprawdzania historii samochodu”

- wyjasnia Rokas Medonis prezes carVertical.

Od poczatku swojej dziatalnosci carVertical jest zorientowany na samochody. Jednak w najbliz-
szej przysztosci sytuacja ulegnie zmianie, poniewaz firma wprowadza ustugi dla kupujacych
uzywane motocykle.

~Plan ten wdrazamy od dawna. Ciagle otrzymujemy zapytania od entuzjastow moto-
cykli i w koncu stalo sie to oczywiste, Zze powinnismy skorzystac z tej okazji. Nawet
teraz, przed zakupem motocykla, klienci moga sprawdzic jego historie na carVertical.
Nasze mozliwosci w tym obszarze w ciagu 2022 roku beda nadal rosna¢”

- dodaje prezes carVertical.

Tworzenie ekosystemu

Firma przyciagneta juz uwage funduszy venture capital, ale na tym etapie planuje rozwijac

swoje produkty w sposob organiczny.
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~W ciagu ostatniego roku dowiedzieliSmy sie wiele o naszych klientach, ich potrze-
bach, nawykach i niepewnosciach. Bylo to doswiadczenie, ktéore pomogto nam lepiej
wszystko zrozumiec i zapewni¢ dlugoterminowa wizje naszej dzialalnosci. Chcemy
stac sie ekosystemem, ktory wykracza daleko poza sprawdzenie historii samochodu”
- podsumowuje Rokas Medonis prezes carVertical.

Rozszerzenie portfolio carVertical to ztozony proces, ktéry w dtuzszej perspektywie bedzie wy-
magat inwestycji zewnetrznych. Na chwile obecnga firma kontynuuje rozwdj ustug i wchodzi na
nowe rynki.
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