
Σημαντικά τμήματα,
από ηλεκτρονικά έως
σπίτι και κήπο16 Ανάπτυξη στο

Ηνωμένο Βασίλειο 
πάνω από 3 χρόνια+86%

Ταχεία ευρωπαϊκή ανάπτυξη -
+305% συνολική ανάπτυξη
από την κυκλοφορία
ιστοσελίδων beta+305%

Τριμηνιαία αύξηση
πωλήσεων στις πρώτες
12 ευρωπαϊκές αγορές
μας+152%

ΓΙΑΤΊ ΤΟ ONBUY ΞΕΧΩΡΊΖΕΙ 

Η ΟΡΜΉ ΜΑΣ

Financial Times FT1000 Ευρώπης
ταχύτερα αναπτυσσόμενες εταιρείες
εδώ και 3 χρόνια 

Deloitte UK Technology Fast 50
3 χρόνια συνεχόμενα 

Ταχεία Ανάπτυξη
Sunday Times 100 2025

Μπορεί να αποθηκευτεί και
να γίνει ανάληψη σε
τραπεζικό λογαριασμό μόλις
πληροί τις προϋποθέσεις. 

Χωρίς περιόδους αναμονής,
χωρίς πολύπλοκες ρήτρες,
χωρίς εγγραφή από τρίτους

Άμεση
εξαργύρωση
επί τόπου 

Ε Π Ι Κ Ο Ι Ν Ω Ν Ί Α  Μ Ε  Τ Α  Μ Έ Σ Α  Ε Ν Η Μ Έ Ρ Ω Σ Η Σ
P R E S S @ O N B U Y . C O M  |  W W W . O N B U Y . C O M  |  O N C O M M E R C E . C O M  

  Ανατρέπουμε το
μοντέλο της αγοράς. Το
OnBuy δεν ανταμείβει
απλώς τους αγοραστές,
αλλά ξαναγράφουμε
τους κανόνες.
για τους πωλητές. Κάθε
συναλλαγή αποδίδει

ΚΑΣ ΠΆΤΟΝ, ΙΔΡΥΤΉΣ
ΚΑΙ ΔΙΕΥΘΎΝΩΝ
ΣΎΜΒΟΥΛΟΣ 

πραγματική αξία· κανένας ανταγωνισμός
από την πλατφόρμα, χωρίς κρυφές
χρεώσεις και ένα μοντέλο επιστροφής
μετρητών που ενισχύει την
επαναλαμβανόμενη πελατεία και την
πιστότητα των πελατών.

ΕΠΙΣΤΡΟΦΉ ΜΕΤΡΗΤΏΝ ΠΟΥ
ΛΕΙΤΟΥΡΓΕΊ - ΠΡΩΤΙΆ ΣΤΟΝ ΚΛΆΔΟ
Το OnBuy είναι η μόνη αγορά όπου οι αγοραστές
κερδίζουν άμεση επιστροφή μετρητών σε κάθε αγορά. 

Ιδρύθηκε στο Ηνωμένο Βασίλειο το 2016 από τον CEO και ιδρυτή Cas Paton, το OnBuy είναι
μία από τις ταχύτερα αναπτυσσόμενες εταιρείες ηλεκτρονικού εμπορίου στην Ευρώπη. Σε
αντίθεση με τις παραδοσιακές αγορές, δεν διατηρούμε απόθεμα ούτε ανταγωνιζόμαστε
τους πωλητές μας. Αντίθετα, παρέχουμε έναν δίκαιο και διαφανή χώρο όπου κάθε πώληση
υποστηρίζει άμεσα τον λιανοπωλητή.

Η ΠΙΟ ΔΊΚΑΙΗ ΑΓΟΡΆ ΠΟΥ ΠΡΟΚΑΛΕΊ ΤΟΥΣ ΠΑΓΚΌΣΜΙΟΥΣ ΓΊΓΑΝΤΕΣ

ONCOMMERCE:
ΔΊΝΟΝΤΑΣ ΏΘΗΣΗ
ΣΤΟ ΠΑΓΚΌΣΜΙΟ
ΛΙΑΝΕΜΠΌΡΙΟ

Η OnCommerce είναι μια ενιαία πλατφόρμα που προσφέρει στους retailers
απρόσκοπτη πρόσβαση σε διεθνείς αγορές και κανάλια λιανικής μέσω ενός και
μόνο λογαριασμού. Παράλληλα, δίνει τη δυνατότητα στα brands να
δημιουργήσουν τα δικά τους κανάλια λιανικής με ελάχιστη προσπάθεια,
δημιουργώντας νέες πηγές εσόδων και αξιοποιώντας το ήδη υπάρχον κοινό τους.

Αυξάνει την αφοσίωση, με
τους επαναλαμβανόμενους
πελάτες να ξοδεύουν 89%
περισσότερα

ΑΝΑΓΝΩΡΙΣΗ

 “

 “89%

Κανένας ανταγωνισμός με
τους πωλητές  δεν έχουμε
ποτέ απόθεμα 

ΥΠΌΣΧΕΣΗ ΜΗ
ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΜΟΎ

Διαφανείς χρεώσεις
και σαφείς πολιτικές

ΔΊΚΑΙΟ ΚΑΙ
ΔΙΑΦΑΝΈΣ

Πάνω από 6 εκατομμύρια
αγοραστές στο Ηνωμένο
Βασίλειο με 51%
επαναλαμβανόμενοι πελάτες

ΠΙΣΤΟΊ
ΠΕΛΆΤΕΣ

ΑΝΤΑΜΟΙΒΈΣ ΠΟΥ
ΈΧΟΥΝ ΣΗΜΑΣΊΑ 

Η άμεση επιστροφή μετρητών
παρέχει σαφή αξία και έναν
λόγο για να ψωνίσετε.

ΜΕ ΤΗΝ ΥΠΟΣΤΉΡΙΞΗ ΤΟΥ


