
VÅRT MOMENTUM

Store avdelinger fra
elektronikk til hjem
og hage16 Vekst i

Storbritannia 
3 år+86 %

Rask europeisk vekst -
+305 % total vekst siden
lanseringen av 8 nye betasider+305 % Kvartalsvis salgsvekst i

våre første 12
europeiske markeder+152 %

Financial Times FT1000 Europas
raskest voksende selskaper 3 år på rad 

Deloitte UK Technology Fast 50
3 år på rad 

Kan spares og tas ut til
en bankkonto når den
er kvalifisert. 

Ingen ventetider, ingen
komplekse klausuler, ingen
tredjepartsregistrering

Kan innløses
umiddelbart
på stedet 

Sunday Times rask
vekst 100 2025

Grunnlagt i Storbritannia i 2016 av administrerende direktør og grunnlegger Cas Paton, er
OnBuy et av Europas raskest voksende e-handelselskaper. I motsetning til tradisjonelle
markedsplasser har vi ikke lager og konkurrerer ikke med våre selgere. I stedet tilbyr vi et
rettferdig og transparent miljø der hvert salg direkte støtter forhandleren.
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  Vi snur
markedsmodellen
på hodet. OnBuy
belønner ikke bare
kjøpere, vi
omskriver reglene.
for selgere. Hver
transaksjon leverer

CAS PATON,
GRUNNLEGGER OG CEO

reell verdi; ingen konkurranse fra
plattformen, ingen skjulte avgifter og
en cashback-modell som driver
gjentakende kjøp og kundelojalitet.

CASHBACK SOM FUNGERER – EN BRANSJENYHET
OnBuy er den eneste markedsplassen der kjøpere tjener
umiddelbar cashback på hvert kjøp. 

ET MER RETTFERDIG MARKED UTFORDRER GIGANTENE

Ingen konkurranse med
selgere; vi holder aldri på lager 

KONKURRANSE
KLAUSUL

Gjennomsiktige avgifter
og tydelige retningslinjer

RETTFERDIG OG
TRANSPARENT

Over 6 millioner britiske
kunder med 51 %
tilbakevendende kunder

LOJALE
KUNDER

BELØNNINGER
SOM BETYR NOE 

Øyeblikkelig cashback gir
tydelig verdi og en grunn til å
handle

ONCOMMERCE:
DRIVER GLOBAL
HANDEL

OnCommerce er en samlet plattform som gir forhandlere sømløs tilgang
til globale markeder og salgskanaler gjennom én konto. Plattformen gjør
det også mulig for merkevarer å lansere egne salgskanaler med minimal
innsats, noe som åpner for nye inntektsmuligheter samtidig som de kan
dra nytte av sitt eksisterende publikum.

Fremmer lojalitet, med
tilbakevendende kunder
som bruker 89 % mer

89%

ERKJENNELSE
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HVORFOR ONBUY SKILLER SEG UT 
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