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Antoitalia: il partner di riferimento per investimenti immobiliari, trophy asset e hospitality di eccellenza in Italia

Nata dall’esperienza di un gruppo attivo nel settore immobiliare e forte di una tradizione imprenditoriale che attraversa quattro generazioni, Antoitalia rappresenta oggi una delle realtà italiane di riferimento nel panorama del real estate, nella consulenza e valorizzazione di asset immobiliari di pregio. Con sede principale a Milano e una consolidata rete di professionisti operativi in Italia e nei principali mercati internazionali, il Gruppo si distingue per un modello integrato che accompagna investitori, property owner, aziende e operatori istituzionali lungo l’intero ciclo di vita dell’investimento immobiliare. 

DALLE ORIGINI A PADOVA ALLA NASCITA DI ANTOITALIA 
Fabio Tonello, oggi Presidente di Antoitalia, muove i primi passi nel settore del real estate nel 1979, con la nascita di Antoniana Case. Fin dagli esordi, l'obiettivo era sviluppare un modello organizzato e orientato alla ricerca costante di opportunità immobiliari, anticipando un approccio manageriale che sarebbe diventato distintivo negli anni successivi. Il nome "Anto" richiama le origini padovane e il forte legame con Sant'Antonio, figura simbolica del territorio. 

Negli anni Novanta, attraverso collaborazioni con importanti operatori finanziari e immobiliari italiani, il Gruppo evolve progressivamente verso un modello di consulenza ad alto valore aggiunto, specializzandosi nelle grandi operazioni immobiliari e consolidando un posizionamento sempre più orientato agli investitori istituzionali e ai patrimoni immobiliari di rilevanza strategica.

Nel 2001, a seguito dell’incontro con diversi soci, tra cui i senior partners Paolo Villa e Luca Mazzucato, e la conseguente espansione delle attività, l'azienda sposta la sua sede principale a Milano e intraprende un importante percorso di rebranding assumendo l'attuale denominazione Antoitalia, segnando l'inizio di una nuova fase di crescita nazionale.

UN MODELLO INTEGRATO PER CREARE E PRESERVARE VALORE
Oggi Antoitalia si definisce un full service provider del real estate, capace di offrire un servizio completo che va dalla ricerca dell'opportunità immobiliare all'individuazione dell'investitore, fino alla gestione e valorizzazione dell'asset nel lungo periodo.
La filosofia aziendale si fonda su un principio semplice ma essenziale: la location rappresenta il principale fattore di valore di un immobile. Da questa convinzione nasce un approccio che combina analisi strategica, competenze tecniche e capacità di visione, con l'obiettivo di massimizzare la redditività e la sostenibilità degli investimenti nel tempo. 

LE QUATTRO BUSINESS UNIT STRATEGICHE
L'attività del Gruppo si sviluppa attraverso quattro principali aree operative

Antoitalia 
La divisione si occupa dell'intermediazione immobiliare e delle operazioni di investimento, con particolare focus su immobili iconici e asset di elevato valore. Grazie a una consolidata esperienza, Antoitalia è riconosciuta per i propri servizi di consulenza, compravendita e valorizzazione immobiliare, supportando investitori, family office, fondi, developer e operatori internazionali nelle diverse fasi dell'investimento con le proprie business unit. 
Tra le principali aree di specializzazione rientrano la consulenza e l'intermediazione di trophy asset e le operazioni off-market, l’asset management e la valorizzazione strategica dei portafogli immobiliari che richiedono competenze specialistiche e una profonda conoscenza del mercato.
Antoitalia opera principalmente nelle principali destinazioni italiane maggiormente richieste dagli investitori nazionali e internazionali: Milano, Roma, Firenze, Venezia, Verona, Cortina d'Ampezzo, Lago di Como, Portofino, Capri e altre eccellenze del patrimonio immobiliare italiano.

Antoitalia Hospitality
Tra i principali driver di crescita si inserisce Antoitalia Hospitality, business unit del Gruppo Antoitalia dedicata allo sviluppo, alla valorizzazione e alle operazioni immobiliari nel segmento dell’hospitality di alta gamma. La divisione nasce per consolidare la crescita del gruppo nel real estate, ampliando l’offerta con una struttura specializzata nel comparto turistico-ricettivo e rispondendo al crescente interesse internazionale verso il mercato italiano dell’ospitalità.

Antoitalia Hospitality, grazie alla collaborazione di Luca Biscarini che vanta un’expertise pluriennale nel settore, opera come advisor indipendente e partner qualificato per proprietari, investitori, fondi, gestori e brand internazionali, accompagnandoli nelle operazioni di cessione, acquisizione, locazione o rilancio di strutture alberghiere nelle principali destinazioni nazionali e internazionali. Grazie a un approccio che integra analisi immobiliare, competenze gestionali, capacità negoziali e una consolidata rete di relazioni nel settore, Antoitalia Hospitality offre servizi di analisi immobiliare, advisory strategico, sviluppo di business plan, analisi economico-finanziarie, studi di fattibilità e ricerca strutturata di opportunità off-market. Particolare attenzione viene dedicata ai progetti di riqualificazione, conversione e riposizionamento di asset ad alto potenziale, intercettando le nuove dinamiche del turismo internazionale e dell’hospitality di fascia alta.

La divisione si occupa inoltre di acquisizioni e dismissioni alberghiere, contratti di management, franchising e locazione, nonché di scouting mirato su destinazioni mare, montagna, città d’arte e località emergenti. A supporto delle proprie attività, utilizza sistemi CRM avanzati, database proprietari e processi digitalizzati che rendono più efficace il matching tra domanda e offerta, la gestione delle pipeline e la selezione degli asset con maggiore potenziale.

Nel corso degli anni, il Gruppo ha contribuito allo sviluppo e alla valorizzazione di importanti destinazioni hospitality in Italia, consolidando un track record che oggi posiziona la business unit come interlocutore qualificato per operazioni alberghiere nelle principali città d'arte, località leisure e destinazioni di prestigio del Paese. 

Antoitalia Brokerage
Sotto la guida di Leonardo Tonello, Luca Mazzucato e la collaborazione di Diana Iabanji, Antoitalia Brokerage opera inoltre nei segmenti retail, residenziale, direzionale e mixed-use, frazionamenti immobiliari, commercializzazione di cantieri e transazioni complesse, individuando opportunità ad alto potenziale di crescita e valorizzazione offrendo un servizio di brokerage che soddisfa le esigenze istituzionali e di family offices.
A supporto delle attività, Antoitalia può contare su una struttura organizzativa composta da società specializzate e da un network di oltre 2000 professionisti, consulenti e partner operativi presenti sul territorio nazionale e nei principali mercati esteri. Questo modello consente di offrire servizi altamente qualificati lungo tutta la filiera immobiliare, garantendo rapidità operativa e competenze multidisciplinari.

Antoitalia RES (Real Estate Services)
La divisione RES rappresenta l'evoluzione naturale del rapporto con l'investitore. Dopo l'acquisizione dell'immobile, Antoitalia continua infatti a supportare il cliente attraverso attività di property management attraverso un team coordinato da Erika Besanzon. 
L'obiettivo è garantire la massima efficienza gestionale e individuare le migliori opportunità di sviluppo: dalla trasformazione della destinazione d'uso alla riqualificazione dell'immobile, fino all'ottimizzazione dei rendimenti e alla gestione operativa degli spazi.

I VALORI CHE GUIDANO IL GRUPPO
Serietà, affidabilità, cortesia, consulenza qualificata e presenza costante rappresentano i valori che hanno accompagnato la crescita di Antoitalia fin dalla sua fondazione.
La società ha costruito il proprio posizionamento attraverso relazioni solide e durature con investitori, famiglie imprenditoriali, aziende e operatori del settore, affermandosi come partner di riferimento per chi ricerca competenza, riservatezza e una gestione professionale del patrimonio immobiliare.
Alla base del successo del Gruppo vi è inoltre una forte cultura del lavoro di squadra, che consente di integrare competenze diverse e affrontare con efficacia operazioni sempre più articolate e strategiche.

UNO SGUARDO AL FUTURO
Con la crescita del segmento hospitality, il consolidamento delle attività di brokerage e lo sviluppo dei servizi di asset management e valorizzazione immobiliare, Antoitalia vanta una riconoscibilità nel mercato dei trophy assets avendo chiuso oltre 90 operazioni di alta gamma. Inoltre, con la crescita
Antoitalia continua il proprio percorso di evoluzione come partner strategico per gli investimenti immobiliari di alto profilo.
Valori e Tradizione familiare, competenze specialistiche e capacità di innovazione rappresentano i pilastri su cui il Gruppo costruisce il proprio futuro, contribuendo alla valorizzazione delle eccellenze immobiliari italiane e accompagnando investitori e operatori verso nuove opportunità di crescita.
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